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PLANO DE ESTAGIO

O Estagio foi realizado na CAMPINA GRANDE INDUSTRIAL
S/A - CANDE, num intervalo de 25/02 a 16/05 totalizando uma car
ga horaria de 270 hs, que e o minimo exigido no curriculo do

Curso de Ciencias Economicas.

As condicoes de trabalho foram estas: de segunda a
quarta-feira na parte da manha no horario de 7:00 as 12:00 hs ;
terca, quarta, quinta e sexta-feira na parte da tarde no hora

rio de 13:00 as 18:00 hs, tendo, portanto uma duracao de 5 horas. .

Observe o quadro abaixo esquematizado nas condigoes

do estagio.

METES TOTAL DE.DIAS | TOTAL DE HORAS TOTAL DE HORAS
UTEIS P/DIA P/MES
FEVEREIRO 4 5 20
MARCO 20 5 100
ABRIL 50 5 110
MAIO 12 5 40
CARGA HORARIA 270 hs




CAMPINA GRANDE INDUSTRIAL S/A

CERTIFICADO DE ESTAGIO

Certificamos que o Sr. Francisco Alves Rodrigues, cumpriﬁ
estdgio nesta empresa no perfiode de 25.02,.86 & 25.05.85 ,
gomando um total de 270:00 horas/estédgio. O estdgio foi

desenvolvido no setor de estatistica.

C. Grande-PB, 26 de Maio de 1.986

Atenciosamante.

CAMPINA GPA)

memo

CANDE ~ DSSG - 3.001-60 bls. - sox2 - 12/83 (L/P)
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1. AGRADECIMENTOS

A Deus que em nenhum momento deixou de amparar-me es
pecialmente nos momentos mais dificeis, dando-me a semente do

bom fruto, que e a realizacao desse ideal.

A meus pais que me educaram, mostrando-me os bons ca
minhos para um futuro melhor, incentivando-me e apoiando mna mi
nha luta. A eles, o meu carinhoso e muito especial agradecimen

to pelo mérito desta conquista.

Aos professores, por se esforgcarem em transmitir-nos
seus melhores conhecimentos, objetivando um aprimoramento do
nosso nivel cultural, que certamente nos sera util na nossa vi

da profissional.

Ao Supervisor e chefe do setor de estatistica Joao
Batista Antonino de Sousa; ao chefe do CPD Francisco Cardoso de
Vasconcelos Neto e, ao meu Orientador, o Professor Clodoaldo
Bortoluzi, por me terem dado toda a atengio e, me prestando se
guras informagoes, que contribuiram grandemente na concretiza

¢ao deste trabalho.



2. APRESENTACGAO

2,1 - Objetivo do Estagio

Este trabalho tem como principal objetivo, atender

a uma exigeéncia do Curso de Ciencias Economicas.

Tem sobretudo, a finalidade de aplicarmos os conheci
mentos adquiridos ao longo do Curso, a serem desenvolvidos na
pratica no sentido de aprimorarmos ou adquirirmos novos conheci
mentos, indispensaveis para uma melhor qualificagao profissio

nal.

No presente relatorio, fago uma exposicao sobre o
que realizei como experiéncia durante o periodo de 25/02 a 25/05
de 1986 na firma CAMPINA GRANDE INDUSTRIAL S/A-CANDE, no setor

de estatistica.



2.2 - Regulamentagao do Estégio Supervisionado

De acordo com a Resoluggo n?® 107/81, que altera a es
trutura curricular do Curso de Economia, estabelecida pela Reso
lucao 24/77 do CONSEPE, a disciplina Estagio Supervisionado se
ra obrigatoria, devendo ser realizada no 79 (setimo) periodo do
Curso, apos o cumprimento de 80% (oitenta por cento) do total

de creditos fixados para o Curso, atribuindo-se 01 (hum) credi

to a cada 30 (trinta) horas de atividade.

Segue alguns dos artigos mais importantes da Lei n?
6.494 de 07 de dezembro de 1977, que dispoe sobre os estagios e

que foi sancionado pelo Presidente da Republica.

Art., 19 - As pessoas juridicas de direito privado,
ou orgaos de administragao publica e as instituigoes de ensino
podem aceitar como estagiarios, alunos regularmente matricula
dos e que venham frequentando efetivamente, cursos vinculados a
estrutura do ensino publico e particular, nos niveis superior,

profissionalizantes de 29 Graus Supletivos.

Art. 29 - 0 estagio, independentemente do aspecto pro
fissionalizante, direto e especifico, podera assumir a forma de
atividades de extensao, mediante a participacao do estudante em

empreendimento ou projetos de interesses sociais.

Art. 39 - A realizacao do estagio dar-se-a mediante
o termo de compromisso celebrado entre o estudante e a parte con
cedente, com interveniéncia obrigatoria da instituigao de ensi

no.



3. PERFIL DA EMPRESA

3:1 - Identificacao

RAZAO SOCIAL: CAMPINA GRANDE INDUSTRIAL S/A - CANDE

ENDEREGO: Av. Assis Chateaubriand, S/N - Distrito Industrial - Tambor
CAIXA POSTAL 86 - Agencia EBCT - Centro

CEP: 58.100

TELEX: (0832) 231 INCG, Campina Grande-Pb.

ESCRITORIOS: Rio de Janeiro-RJ; Salvador-BA; Recife-PE; Forta
leza-CE,

REPRESENTANTES: Maceio-AL; Aracaju-SE; Goiania-GO; Belo Horizon
te-MG; Vila Velha-ES; Belem-PA; Teresina-PI;Sao
Luiz-MA; Mossoro-RN; Natal-RN; Joao Pessoa-PB ;
Campina Grande-Pb,.

INSCRICOES: CGC - 088131980001-34

INSCRICAO ESTADUAL: 16025383-7; 16014181-8

INSCRIGAO MUNICIPAL: 1584

FORMA JURIDICA: SOCIEDADE ANONIMA

REGISTRO NA JUNTA COMERCIAL: n® 265

OBJETIVO SOCIAL DA EMPRESA: Produgao de tubos e conexoes de PVC

rigidos.



3.2 - HISTORICO

A CAMPINA GRANDE INDUSTRIAL S/A - CANDE, foi fundada
em 11 de dezembro de 1962 com o apoio da SUDENE, rigorosamente
dentro do calendario de inversces, tendo o seu projeto (o vigg
simo aprovado na regiao por essa autarquia), sido o pioneiro na
fabricagao de tubos e conexoes de PVC rigidos no Nordeste e con
siderado de interesse para a regiao e de alta prioridade para o
seu desenvolvimento; (Resolucoes n9s 902 e 2741 do Conselho De

liberativo da SUDENE datadas de 06-05-1964 e 21-12-1966, respec

tivamente).

Pela Resolugao n? 6806, de 23-05-1973, a SUDENE apro
vou o projeto de ampliagao e diversificacao de linhas empre

sa.

A Empresa esta situada a AV. ASSIS CHATEAUBRIAND S/N
DISTRITO INDUSTRIAL DE CAMPINA GRANDE, ESTADO DA PARAIBA, espe

cializado na fabricagao de tubos e conexoes de PVC rigidos.

Foi-registrada na JUCEP sobre o registro n? 265 data
de 03 de janeiro de 1963, tendo o inicio de sua producao em

maio de 1966,



3.3 - ESTRUTURA ORGANIZACIONAL

A estrutura organizacional da Empresa e do tipo 1i

near e segue a seguinte divisao hierarquica:

bros:

- Presidente

- Vice-Presidente

- Diretoria Financeira
- Diretoria Industrial
- Conselheiros

- Gerente Comercial

- Gerente de Produgao

- Chefe de Divisao

0 Conselho de Administracao @ composto de quatro mem

- Luiz Jose de Almeida
- Newton Vieira Rique
- Aluisio Afonso Campos

- Ademar Vieira da Rocha

A Diretoria e composta pelo:

- Diretor-Presidente: Humberto Cesar de Almeida

- Diretor Vice-Presidente: Antonio Juarez Farias

- Diretor -Vice-Presidente: Kurt Politzer

- Diretor Administrativo e Financeiro: Renate Steimuller Costa

- Diretor Industrial e Comercial: Fernando José de A. Gusmao



A Gerencia e composta de:

Gerente Comercial: Mauro Luiz de Sa

f

Gerente de Vendas: Mauro Luiz de Sa

- Gerente de Produgao: Fernando Nazareno do Nascimento

Divisoes:

- Divisao Tecnica

- Divisao de Administragao de Vendas - DAVE
- Divisao de Informatica - DINF

- Divisao de Apoio Comercial - DACO

- Divisao de Tesouraria - DTES

- Divisao de Planejamento e Estatistica - DPES



3.4 - EXPERIENCIA

A CANDE desde 1963, vem conquistando e acumulando ex
periéncia na producao de tubos e conexdes de PVC rigidos, gra

¢as a uma continua politica de investimentos em qualidade.

Os produtos CANDE, tubos e conexoes de PVC, assegu
ram aos seus consumidores um trabalho facil e eficiente, permi

tindo a certeza de uma obra mais perfeita e duradoura.
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3.5 - TECNOLOGIA UTILIZADA NA FABRICACAO DOS PRODUTOS

A CANDE vem aumentando o seu prestigio na fabricacao
dos seus produtos no que diz respeito a qualidade, ao tipo de

tecnologia empregada.

Para a CANDE, a tecnologia recomendavel & a mais mo
derna e mais capaz de garantir a alta qualidade e a longa dura
cao de cada produto fabricado. Na CANDE, os equipamentos sao
sempre enriquecidos com as mais atualizadas inovagoes em ter

mos de producao e controle.

Os tecnicos da CANDE acompanham tudo que se faz no
Brasil e no mundo, em materia de PVC, inclusive pela participa

cao nas mais importantes exposicoes internaciomais.
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3,6 — CONTROLE DE MATERIA-PRIMA

E de fundamental importancia uma empresa de grande
porte, exercer um controle de suas materias-primas para assegu
rar uma maior eficieéncia na producao, melhorando a qualidade de
seus produtos. A CANDE mantem um rigido controle de suas mate

rias-primas para atingir esse fim.

A qualidade CANDE, e garantida tanto pelos equipamen
tos e pela tecnologia de producao sempre atualizada como cpelo
controle rigoroso de materia-prima utilizada, em modernos labo

ratorios.

Eis alguns dos controles de rotina sobre qualquer ma

teria-prima usada pela CANDE:

- Peso Molecular

- Resisténcia ao Calor

- Granulometria

- Comportamento reologico em reometro de Torque

Brabender.
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3.7 - CONTROLE DO PRODUTO FINAL

Os tubos e conexoes CANDE s0 seguem para o mercado
quando passam pelos rigorosos exames da equipe tecnica de con
trole de qualidade, preparada para agir como usuario mais exi
gente. Assim os produtos CANDE oferecem aos seus usuarios as

seguintes vantagens:

- Resistencia a pressao interna prolongada

- Estabilidade sob tratamento termico

- Resistéencia ao ataque de solvente

- Homogeneidade do material em ensaio microscopio

- Controle rigoroso da espessura das paredes, do dié

metro externo do comprimento.

So depois de exames como estes os tubos e conexoes

CANDE sao entregues aos seus clientes.



3.7 - LINHA DE PRODUTOS

— LINHA AGUA:

. Tubos de PVC rigido para instalagoes de agua fria.

*

Tubos de PVC rigido defofo com junta elastica pa
ra adutoras e redes de agua.
. Tubos de PVC rigidos para revestimento tubular.

. Tubos de PVC rigido para adutoras e redes de agua.

- LINHA CONEXOES:
. Linha agua rosca
. Linha agua mista (L. R.)
. Linha esgoto
. Linha Junta Elastica (PBA)

« Linha Bolsa (PBS)

- LINHA IRRIGAGAO:
. Tubos PVC rigido para irrigacao com engates rapidos
. Tubos de polietileno para irrigacao (PEAD)

. Tubos janelar para irrigacao

- LINHA ELETRODUTO:
. Eletroduto de PVC rigido

. Caixa de passagem de PVC rigido para instalacoes

aparentes

. Conexoes de PVC rigido para eletrodutos.
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— LINHA TELEFONE:
. Tubos de PVC rigidos para telefone

. Espagadores de PVC rigido para dutos telefonicos

- LINHA ESGOTO:

. Tubos de PVC rigidos para esgoto predial e

ventilagao

. Tubos de PVC rigidos de segao circular, coletoras

de esgotos.
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3.9 - USOS E APLICAGOES

Tubos CANDE de PVC incorporam tecnologia avangada pa

ra permanecer em servigo por mais de 25 anos. Esta ja @& uma

enorme vantagem, mas existem outras:

- Facil transporte e manuseio para simplificar a ins

talacgao.

- Resistencia ao ataque de acidos, mesmo sob contacto

prolongado.

- Superficies internas absolutamente lisas, para evi
tar a formacao de crostas e garantir a mesma vazao

ao longo dos muitos anos de uso.

Podem ser usados em:

Instalagoes prediais de agua potavel

- Instalagoes eletricas

- Instalacgoes telefonicas

- Adutoras e redes de distribuigao de agua
- Rede de esgoto

- Redes de irrigacgao.

Tubos CANDE rosqueavel ou soldaveis satisfazem | as

. . . . -~ . e, - 0 . -
mais exigentes especificagoes tecnicas. Sao acoplaveis a inu
meros tipos de juntas e conexoes, igualmente garantidas pela

qualidade CANDE.
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3,8 - AREA DE ABRANGENCIA

A CANDE com seus escritdorios e representacoes situa

das em varias regioes do Brasil, nos da a ideia de que a mesma

abrange uma area bastante significativa, deixando bem claro a
aceitacao que existe por parte dos consumidores de seus produ
tos.

Sua sede encontra-se situada em Campina Grande-Pb, pos

suindo escritorios e representacoes em varias cidades do nosso
- P . . - . -~

palis, ja citados anteriormente e, através dos quais sao comer

cializados seus produtos.
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3.11 - ADMINISTRAGAO ECONOMICA

Engloba uma variedade de decisoes, tendo como a mais
obvia como devem ser utilizados os valores criados pelas deci
soes sobre os investimentos e os financiamentos, que se orien

tam para o objetivo de maximizacao dos lucros.

Tem-se neste setor, um controle rigido das materias-
primas a serem transformadas no processamento da produgEo, com
a finalidade de elaborar o produto acabado, cujo fim ultimo e a
sua comercializacao, visando a rentabilidade, que e tida como
um conceito operacional e que esta relacionada somente com a

produgao ou criacao de novas riquezas.

A rentabilidade, evidentemente, existe quando ha a
possibilidade de se utilizarem os recursos, a fim de produzirem
valores economicos maiores do que a soma dos valores dos insu
mos necessarios para um certo volume a ser produzido. Neste as
pecto, a CANDE nao tem nenhuma concorrencia na regiao, pois e a
inica especializada na produgao de tubos e conexoes e, portan

to, tem o mercado livre para os seus produtos.
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Uma empresa do porte da CANDE, lanca mao de previsoes
ou estimativas do que vai ser vendido durante um certo periodo.
Isto constitui uma tarefa dificil e ingrata, porém e indispensa

vel para qualquer tipo de industria.

Com as expectativas de vendas, e possivel fazer uma
previsao da produgao. Para isso, a empresa obedece certas reco

mendagoes, tais como:

- Produzir de acordo com a previsao de vendas ajustan
do a capacidade da fabrica a demanda dos produtos,
contratando e despedindo pessoal conforme as mneces

sidades;

- produzir de uma maneira estavel estocando na éepoca
de venda mais baixa e vendendo mais do que produzin

do na epoca inversa;

- produzir de uma maneira variavel, porem em patama
res estaveis onde se combinam os recursos das duas

recomendacoes anteriores.

A estimativa de vendas, e portanto, uma tentativa de
se determinar objetivamente o volume de vendas, que pode ser

razoavelmente esperado pela empresa em futuro proximo.

As vendas, sao processadas, evidentemente, pelo De

partamento de vendas. Possui a CANDE, dois tipos de vendas:

vendas de produtos de fabricagao; vendas de produtos de revenda.



L9

No primeiro tipo, sao produtos exclusivos da empresa, ou

seja,
de sua propria fabricacao; no segundo tipo, sao produtos nao
fabricados pela Empresa, ou seja, ela compra e revende. Estes
produtos, sao geralmente pecas que complementam algum produto

fabricado pela Empresa.
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3.12 - MERCADO

Uma empresa industrial tem a finalidade de transfor
mar materias-primas em produtos acabados e coloca-los a disposi
cao dos consumidores. Entretanto, a transformagao de materias-
primas em produtos acabados, nao @ o objetivo ultimo de uma em
presa industrial, mas sim o de comercializar os produtos acaba

dos.

Em termos de ultimo objetivo, uma empresa deste tipo,
se identifica como sendo uma empresa comercial, isto e, ambas
propoem-se a colocar produtos acabados a disposigao de prova
veis consumidores e, naturalmente, envidar esforgos para que

esses os adquiram.

0 mercado, & pois de suma importancia em qualquer eco
nomia, tanto para o lado dos produtores, como para o lado dos
consumidores, de vez que incentiva os produtores a oferecerem
os bens que desejam. E o local onde produtores e consumidores

buscam a sua satisfacao.

A CANDE nao tem dificuldades no escoamento dos seus
produtos, uma vez que, existe westradas pavimentadas, ligando a
unidade fabril a todas as cidades demarcadas pela diregao da

empresa, onde serao canalizados seus produtos.

A demanda dos produtos e bastante elastica, dado a
sua grande importancia na industria, construgao civil, campo,
efec.. Seu mercado consumidor, € o Estado da Paraiba e os de

mais estados.
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Atualmente, a CANDE esta atravessando a sua melhor fa
se em seus negogios. A demanda pelos seus produtos aumentou sig
nificativamente apos o pacote economico decretado pelo Presiden
te da Republica, o que fez com que a Empresa incrementasse a

sua produgao, para obter uma maior lucratividade.

A linha irrigacao € a que proporciona maiores lucros
a Empresa, por duas razoes: primeiro, porque ela & isenta de
ICM e IPI; segundo, porque a procura esta aumentando considerg
velmente, justamente devido aos projetos de irrigacao que estao
sendo desenvolvidos nas regioes brasileiras, especialmente na
nordestina. Com isso, um volume consideravel de produtos des

sa linha, tem sido demandado pelo campo agricola.

A linha esgoto e que proporciona menos lucros a Empre

sa, por ser uma linha comercial e, por ser um produto barato.

A linha irrigacao e a que sustenta as vendas da CANDE
em periodos em que a construgao civil esta em decadéncia, valen
do dizer que mesmo a construgao civil estando em pleno funcio

namento, ela tem uma boa vendagem
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4, SETOR DE CONCENTRAGAO DO ESTAGIO

O Estagio foi desenvolvido no setor de estatistica na

supervisao do funcionario Joao Batista Antonino de Sousa.

Os metodos estatisticos sao amplamente utilizados em
quase todos os setores da atividade humana. Nos negocios e na
economia, figuram entre os mais importantes métodos de auxilio
na tomada de decisoes. Como resultado do desenvolvimento da in
dustria de computadores, os modernos métodos estatisticos se
tornarao cada vez mais importantes para aqueles a quem cabe to

mar as decisoes.

A estatistica na economia compreende um corpo de teo
ria estatistica e metodologia, que se tem relevado de grande
utilidade na analise de problemas economicos e problemas relati

vos a negocios.

A finalidade do setor de estatistica, & processar es
tatisticamente os trabalhos de sua competencia num copiador, que
e um bloco de notas expedidos pelo o CPD e fornecer informes a

nivel de diretoria e de gerencia.

Em termos de informagao direta, este setor esta vin

culado a diretoria financeira.
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5. DESENVOLVIMENTO DAS TAREFAS

5.1 - Copiador

As diferentes atividades desenvolvidas foi num copia
dor, que e um bloco de notas fiscais emitidas pelo CPD, envia
das ao setor de estatistica para que seja processado os traba
lhos estatisticos. Este copiador, contéem uma descricao comple

ta dos produtos vendidos, bem como do cliente.

No copiador sao transcritos os vencimentos da nota
fiscal manual. A nota fiscal manual diferencia-se do copiador,
por possuir as duplicatas, ou seja, ha um desdobramento da nota
fiscal fatura, em duplicatas, com os valores estabelecidos :. no
prazo determinado de seu vencimento. O somatorio desses venci

mentos determinam o valor total da nota.

A descrigao mais importante contida no copiador no
que diz respeito aos produtos, e a quantidade produzida de cada
produto, expressa evidentemente em Kg, a unidade, o valor total
do produto comercializado e, o total liquido da nota deduzido o

ICM-e o IPI.
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5.2 - FATURAMENTO

5.2.1 - Prazo Medio das Vendas

Nesta atividade, sao feitos os lancamentos em dinhei
ro em cada mes na data estabelecida do seu vencimento, devendo

ser pago num intervalo de tempo que vai de 30 a 90 dias.

Para determinar os prazos previstos dos vencimentos,
procede-se da seguinte forma: verifica-se em primeiro lugar, a
data em que foi efetuada a compra, para a partir dai, saber em
quantos dias sera pago a primeira parcela e, assim sucessivamen

te.,

Suponhamos, por exemplo, que tenha sido emitidas no
tas fiscais em 18/02/86 e, que seus vencimentos estao previstos
para os dias 25/03; 19/04 e 14/05. Os prazos serao de 35, 60
e 85 dias respectivamente, os quais sao determinados a partir
de cada data do seu vencimento. Feito isso, passa-se a lancgar
os valores dentro de seus prazos na data prevista em cada mes,
tendo o cuidado de verificar se o somatorio de cada vencimento,
corresponde com o valor de cada nota. O ultimo passo, e fazer
o somatorio de todos os vencimentos dentro de cada prazo e, em
seguida dar o somatorio total. Esse valor obtido, deve equiva
ler ao valor total da nota; se nao corresponder, duas coisas po
de ter acontecido: erros de lancamentos ou notas canceladas. Pa
ra encontrar tais erros, deve-se fazer uma revisao em todos os
lancamentos e, uma vez que nao se constatou esse tipo de erro,
procura-se encontra-lo na nota fiscal manual, que tem todas as

notas canceladas.
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5.2.2 - MEDIA DOS PRODUTOS

Este tipo de operacao se faz mediante a apuragao de
todos os produtos comercializados em determinada epoca, com o
objetivo de prever a media total dos produtos, permitindo uma

estimativa do que sera produzido no futuro.

0 quadro abaixo mostra como e processado esta ativida

de.

DE SCRIGAO DEZ/76 JAN/76 FEV/76 MED/76

TUBOS
AGUA ROSCA 1/2 2.689 4,500 6.606 4,598
3/4 2.775 3.840 3.370 3.328
I 785 880 916 860
1.1/4 705 204 508 472
2 659 369 160 396
2172 74 0 43 39
TOTAL 7.687 9,793 11.603 9.693

5.2,3 - AMOSTRAGEM

A amostragem e uma especie de calculo de faturamento
que a Empresa utiliza para saber as suas perspectivas de vendas
por regiao. Para isto, a Empresa divide os Estados em Regiao-I
compreendendo os estados do Sul, Sudeste e Centro-Oeste; RegiE.o—II
compreendendo os estados do Nordeste. Este tipo de atividade, &
extremamente importante para a empresa, de vez que permite ava
liar a evolugao das vendas dos produtos, bem como, saber quais
ou qual o estado que demanda uma maior quantidade de seus produ

tos.



26

0 quadro a seguir mostra o exemplo de uma amostragem

de valores faturados em um determinado periodo.

REGIAO I (BA; PE; MG; GO) C/60 DIAS

PRODUTOS 17/03 18/03 19/03
AGUA ROSCA 1/2 23,08 24,30 24,30
23,08 24,30
AGUA BOLSA 20 mm 14,80 14,80 14,80
c/15
ESGOTO 100 mm 46,10
3 m
TOTAL 107,06 63,40 53,90

REGIAO II (PB; AL; SE; RN; CE; MA; PI)

PRODUTOS 17/03 18/03 19/03
AGUA ROSCA 1/2 23,08
AGUA BOLSA 20 mm 15,58 15,58
c/15 15,58
15,58
ESGOTO 100 m 48,53
3m
48,53
TOTAL 335,72 46,74
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5.3 - COMPORTAMENTO DO FRETE

O trabalho executado nesta atividade, e o de langar os valo
res faturados referentes a cada estado ou local. Para tanto,pro
cede-se da seguinte maneira: 1. Deve-se verificar a data de em
barque dos produtos; 2. Local para onde se destinam as mercado
rias; 3. Verificar a quantidade de notas fiscais emitidas; 4. O
valor faturado expresso em Cz$; 5. Verificar a quantiade em Kg
embarcade; 6. Verificar o frete pago pela compra de mercadorias;

7. Estabelecer em percentagem s/fatura.

Observados estes pontos, passa-se a executar o traba
lho, individualizando, cada local para onde foram destinadas as
vendas, sendo que em primeiro lugar, langa-se o comportamento de
frete nas capitais e em seguida nos respectivos interiores de ca
da estado. Uma vez que isto e feito, faz-se uma soma dos fluxos
em dinheiro para cada lccal. Ao término desta apuracao, soma-se

todos os sub-totais, o que da o resultado final da operacao.

Este tipo de operagao, € de grande importancia para a
empresa, pois permite saber o volume das vendas num determinado
mes, bem como, o frete pago pelas mercadorias e a quantidade de

notas fiscais emitidas.

0 quadro da pagina seguinte mostra o processamento

dessa atividade.



MES ANO
COMPORTAMENTO DO FRETE ABRIL 1986
EMBARQUE N DE 4 * g = ctble=ce
R s camme D e e
01 01/04 RECIFE-PE 01
TOTAL 157.705 5.703 1.992 349 1.3
03 02/04 NATAL-RN 04
TOTAL 69.700 4,849 2.324 479 3,3
04 04/04 SALVADOR-BA 09
TOTAL 105.652 5.749 4.648 808 4,4
05 06/04 VIT.DA CONQ-BA 02
TOTAL 97 .347 5.142 6.640 1.291 6,8

8¢



29

6. CONCLUSAO

Muito embora as tarefas desenvolvidas por mim no setor

a que estagiei, nao esta vinculado diretamente ao curso, o Esta

gio Supervisionado numa Empresa, foi de grande importancia para
. 3 . ‘Y:‘ - -~ .

mim, uma vez que foi a minha experiencia de trabalho, o que me

deu condigoes de desenvolver os conhecimentos adquiridos e colo

ca-los na pratica.

Nao tive a oportunidade de mudar para outros setores,
onde as atividades relacionam-se diretamente com as praticas eco
nomicas, mas mesmo assim, posso afirmar que a experiéncia que ob
tive foi bastante valiosa, pelo fato de ter contribuido para o
aprimoramento dos meus conhecimentos e, por ter-me dado uma me

lhor visao do funcionamento de uma empresa.

Estou certo de que estes conhecimentos adquiridos, cer

tamente serao pontos positivos na minha vida profissional.



