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INTRODUgAO 

0 presente trabalho f o i o resultado de conheci. 

raentos p r a t i c o s adguiridos atraves do Estagio Supervisiona 

do r e a l i z a d o na Empresa CAVESA - Campina Grande Veiculos 

S. A. nesta cidade, a Rua Miguel Couto n9 227, no periodo 

de 30 de marco a 15 de junho de 1987, a fim de atender a uma 

exigencia do Curso de Ciencias Economicas, cumprindo normas 

estabelecidas pelo Decreto-Lei n9 6494 de 07 de dezembro de 

1977 do M i n i s t e r i o de Educacao e C u l t u r a . 

0 r e f e r i d o Estagio tern como o b j e t i v o desenvol 

ver a t i v i d a d e s de treinamento p r a t i c o - p r o f i s s i o n a l , com o 

i d e a l de proporcionar ao aluno conhecimentos mais adequados 

e precisos no tocante a sua area de aprendizagem e seu obje 

t i v o p r o f i s s i o n a l i z a n t e . Durante meu estagio a d q u i r i conhe 

cimentos do Setor C o n t a b i l como tambem do Setor de Departa 

mento de Venda de Pecas, ambos sao de grande importancia pa 

ra o funcionamento de uma Empresa. 
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IDENTIFICAQAO DA EMPRESA 

01. RAZAO SOCIAL: 

CAVESA - CAMPINA GRANDE VEICULOS S/A 

02. ENDEREQO: 

Rua Miguel Couto n9 227 - Campina Grande - Paraiba 

Telefone (083) 321-0322 

03. INSCRigOES: 

Ins c r i c a o Estadual: 16 000 315-6 

C. G. C. (M.F.) : 08 816 563/0001-64 

04. TIPO JURIDICO DA SOCIEDADE: 

Sociedade Anonima 

C a p i t a l Subscrito e I n t e g r a l i z a d o : 

Arquivamento na Junta Comercial do 

Escarcela numero 320. 

05. ATIVIDADE: 

Comereial 

06. RAMO DE NEGOCIO: 

Comercio V a r e j i s t a de Velculos, Pegas e Acessorios. 

Concessionario exclusivo, nesta cidade, da VOLKSWAGEN DO 

BRASIL S.A. 

07. DIRETORIA ATUAL: 

D i r e t o r Presidente: RAIMUNDO LIRA 

D i r e t o r Vice-Presidente: JOSE AUGUSTO DE LIRA 

D i r e t o r Superintendente: FRANCISCO VIEIRA DIAS 

Cz$ 790.000.000 

Estado da Paraiba 
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EVOLUCAO DO CAPITAL SOCIAL zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

DATA AUMENTOS 
CAPITAL 

DATA AUMENTOS 
PRIMITIVO ELEVACOES 

30.01.63 - 40.000 — 

20.03.64 7.000 - 47.000 

10.09.64 53.000 zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA- 100.000 

25.07.69 400.000 - 500.000 

15.05.70 300.000 - 800.000 

20 .07. 71 700.000 - 1.500.000 

05.05.73 750.000 - 2.250.000 

28.10.74 650.000 - 2 . 900. 000 

07.05.75 1.600.000 - 4.500.000 

29.11.76 2.000.000 - 6.500.000 

19.12.77 3.500.000 - 10.000.000 

23.10.78 6.250.000 - 16.250.000 

30.04.79 9. 750 .000 zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA- 26.000.000 

30.10.80 16.000.000 - 42.000.000 

25.05.81 31.000.000 - 73.000.000 

2 0. 0 7. 82 79.000.000 - 152.000.000 

08.05.83 153.000.000 - 305.000.000 

31.10.84 485.000.000 - 790.000.000 

CONTROLE ACIONARIO 

ACIONISTAS N9 DE ACOES VALOR PARTICIPACAO % 

DA ACAO CR$ 

RAIMUNDO LIRA 616.200.000 1 612.200.000 78 

JOSS AUGUSTO DE LIRA 79.000.000 1 79.000.000 10 

FRANCSLINA OLIVE IRA LIRA 79.000.000 1 79.000.000 10 

GITANA MARIA F. LIRA 15.300.000 1 15.800.000 

TOTAIS 790.000.000 1 790.000.000 100 
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CONTAB ILiI DADE 

ESCRITA FISCAL: Trata-se da escrituragao das 

entradas e das saidas das mercadorias na empresa, e f e i t o 

atraves de langamentos em l i v r o s f i s c a i s , os quais sao regu 

lamentados por l e i . Os p r i n c i p a l s l i v r o s sao: Registro de 

Entrada de Mercadorias, Registro de Saida de Mercadorias,Re 

g i s t r o de Duplicatas, Registro de Apuragao do I P I , e Regis-

t r o de Apuragao do ICM. Os r e g i s t r o devem obedecer a uma 

rigo r o s a ordem cronol5gica de entrada ou de saida. 

A esc r i t u r a g a o de toda a documentagao relat^L 

va a empresa, bem como da confecgao do D i a r i o Geral, Dia-

r i o s a u x i l i a r e s onde se obtem a posigao a n a l i t i c a das con-

tas de Bancos, Devedores por Duplicatas, Fornecedores etc. 

Corresponde ao setor da mecanografia. 

0 Patrimonio ou A t i v o Fixo serve para contro-

l a r as alteragoes s o f r i d a s pelo i m o b i l i z a d o da empresa. Os 

controles sao mantidos por intermedio de fi c h a s apropriadas, 

onde sao re g i s t r a d a s as depreciagoes e as reavaliagoes dos 

Imoveis, Moveis e U t e n s i l i o s , Maquinas e equipamentos, como 

tambem a parte r e l a t i v a a seguros contra incendio e outros 

seguros nao ligados ao pessoal tambem sao de r e s p o n s a b i l i -

dade do seto r . 

CLASSIFICACAO E VOUCHERS: Recebe a documenta-

gao dos diversos setores da empresa, c l a s s i f i c a - o s de acor-

do com o Piano de Contas e remete essa documentagao a Sec-

gao de VOLCHERS (Sisterna de Preparagao de Documentos). Este 

confecciona o sumario por cada t i p o de documento, remeten-
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do-o em seguida a mecanografia.zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA 0 s e t o r , e responsavel ainda, 

pelas seguintes t a r e f a s : 

a) Balancete de V e r i f i c a c a o : e apurado mensalmen-

te no sentido de fornecer dados ao fechamento do Balanco GeraL 

Geralmente apresenta algumas distorgoes, as quais sao c o r r i g i -

das de imediato. 

b) 0 Balanco Geral e as seguintes distorcoes f i -

nanceiras, que deverao ser f e i t a s quando do encerramento do ba 

lango: 

1 - Balango P a t r i m o n i a l ; 

2 - Demonstragao dos Lucros ou Pre j u i z o s Acumula-

dos ; 

3 - Demonstragao do Resultado do E x e r c i c i o ; 

4 - Demonstragao das origens e aplicagoes dos re 

cursos. 

DEPARTAMENTO DE VENDA DE PECAS (Si n t e s e ) 

0 Departamento de Venda de Pegas e considerado de 

grande importancia dentro da Empresa, devido a r e n t a b i l i d a d e 

que proporciona juntamente com os outros ramos de negocios de-

senipenhados pela Empresa. Ele e composto por dois balcoes pa-

ra o atendimento ao p u b l i c o : 

a) 0 Balcao externo que se e s p e c i a l i z a na venda 

de pegas e acessorios e deste sao emitidas notas f i s c a i s (vide 

anexo) para que seja f e i t a a contabilizagao das pegas e acesso 

r i o s vendidos. 

b) 0 Balcao i n t e r n o que tern como f i n a l i d a d e o 
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atendimento da c l i e n t e l a que se u t i l i z a m dos servigos das o f i 

cinas especializadas da rede VOLKSWAGEN, e deste sao i m i t i -

das requisicoes de pecas (vide anexo) para serem c o n t a b i l i z a -

das. 

No f i n a l de cada d i a estas Notas F i s c a i s e estas 

requisicoes de Pegas serao juntas para que logo em seguida o 

operador de Kardex r e g i s t r e as respectivas saidas, fazendo-se 

tambem com a posse desses documentos a elaboragao do RDP-Resu 

mo D i a r i o de Pegas (vide anexo), que e o documento onde sao 

regis t r a d a s diariamente as vendas, compras e t r a n s f e r e n c i a s . 

Uma f a i x a de 90% do produto que a Empresa vende 

e comprado a VOLKSWAGEN e este e quem determina o prego de 

venda, enquanto que os 10% sao coraprados a outras empresas e 

o prego destes acompanham o prego de mercado. 

Existem algumas c a r a c t e r i s t i c a s para que se con-

siga um pleno funcionamento de um Departamento de Vendas de 

Pegas e Acessorios para Autom5veis, que poderiam ser represen 

tadas por: 

a) Atengao esp e c i a l para com os c l i e n t e s ; 

b) Pregos adequados; 

c) Rapidez no atendimento da c l i e n t e l a ; 

d) Rapidez na entrega de pegas; 

e) Informagoes rapidas e seguras sobre a e x i s t e n 

cias de pegas em estoque ou quando estarao d i s 

poniveis. 

As informagoes de d i s p o n i b i l i d a d e ou f a l t a de pe 

gas no estoque da empresa poderao ser r e t i r a d a s no Kardex , 

pois este nos proporciona uma s e r i e de vantagens, p r i n c i p a l -

mente no que diz r e s p e i t o as informagoes necessarias ao fun -
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cionamento adequado do Departamento de Vendas de Pegas de Re 

vendedor. 

Os pedidos serao efetuados a p a r t i r das necessi 

dades da empresa, com base na media das vendas realizadas du 

rante um t r i m e s t r e . As informagoes de d i s p o n i b i l i d a d e ou 

f a l t a de pegas no estoque da empresa, poderao ser r e t i r a d a s 

no Kardex. zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

0 Registro das entradas de pregos e acesso-

r i o s e f e i t o atraves das Notas F i s c a i s de entrada emitidas 

diretamente pela VOLKSWAGEN, por t e r c e i r o s ou concessiona -

r i o s da rede. E e a p a r t i r da fase destas Notas F i s c a i s de 

entrada que se torna p o s s i v e l , o ca l c u l o do custo medio u n i -

t a r i o e o r a t e i o das despesas para formagao do prego de cus-

t o . 

Quando as pegas ou acessorios, denominados de 

Itens dentro da empresa sao entregues, eles podem v i r com a 

denominagao CIF (nao tem custo de transporte) ou FOB ( i n c l u i 

o custo de t r a n s p o r t e ) . Essa informagao e importante e im -

portante para formagao do preco de custo da mercadoria,pois, 

caso a Empresa pague o f r e t e , ele t e r a que ser i n c l u i d o como 

despesa de Aquisigao de Mercadoria. 
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CRONOGRAMA DE TRABALHO DO DEPARTAMENTO DE PEgAS 

TAREFAS A EXECUTAR NO KARDEX (Operador de Kardex) 

- Arquivos, emissao e recebimento de correspon-

dencias. 

- Controle sobre requisicao de pegas. 

- L i t e r a t u r a s 

- Entrada de estoque - Kardex. 

- Baixa de estoque - Kardex 

- Resurao D i a r i o - RDP (Vide Anexo) 

- E s t a t i s t i c a (Calculo da Media de Vendas do 

Trimestre) 

- Entrada estoque c o n t a b i l 

- Faturas 

- Recibos 

ORGANIZADOR DO ESTOQUE: 

- Recebimento de mercadorias 

- Conferencia, entrada no cartao de i n v e n t a r i o 

permanente. 

- Armazenamento e limpeza mais organizacao. 

- Organizacao, conferencia e entrega de pegas. 
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VENDEDOR BALCAO OFICINA (Balcao Interno) 

- Cotar orcamentos, v e r i f i c a r estoque d i s p o n i v e l , 

atender balcao, anotar vendas perdidas, colaborar com organiza 

cao de estoque, dar baixa d i a r i a no Cartao I n v e n t a r i o Permanen 

t e . 

VENDEDOR BALCAO PUBLICO (Balcao Externo) 

- Cotar orcamentos, v e r i f i c a r estoque d i s p o n i v e l , 

- Atender balcao p u b l i c o . 

- Anotar vendas perdidas. 

- Colaborar com a organizacao de estoque, 

- Dar baixa d i a r i a no Cartao de I n v e n t a r i o Perma-

nente. 

VENDEDOR EXTERNO: 

- V i s i t a r diariamente aplicadores e f r o t i s t a s ; 

- Apresentar resultados das v i s i t a s ; 

- Manter contatos por t e l e f o n e 

- E m i t i r pedidos e t c . . . 
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CONTROLE DE ESTOQUE 

E" atraves do c o n t r o l e de estoque que podemos ana 

l i s a r de imediato a d i s p o n i b i l i d a d e de pegas e ainda obter da 

dos necessarios para f a c i l i t a r os estudos que visam a regula-

ridade e e q u i l i b r i o de estoque com relagao a demanda. 

0 c o n t r o l e de estoque e miuto vantajoso dentroda 

Empresa devido as informagoes que dele podemos obter,como os 

seguintes i t e n s : 

a) Os pedidos que foram emitidos 

b) As entradas de pecas e acessarios 

c) As saidas de pegas e acessorios 

d) 0 v a l o r do estoque 

e) Os pedidos que estao r e t i d o s 

f ) Vendas perdidas e e x t r a s . 

g) c a l c u l o do custo das pegas 

h) Dados para o balango 

i ) Manutengao do estoque satisfazendo a demanda. 

j ) Planejamento das compras com apenas um pe d i -

do mensal, evitando pedidos de emergencia que 

diminuem a margem de l u c r o 

1) Analise imediata da situagao do estoque. 

m) Emprego c o r r e t o de despesas f i n a n c e i r a s . 

n) A localizagao das pegas. 
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A importancia do co n t r o l e de estoque: com exato 

e consciente manejo de um f i c h a r i o , observando-se todas os 

dados e i n s t r u c o e s , podemos c o n t r o l a r o c a p i t a l empregado se 

gundo os pontos de v i s t a comerciais, reduzindo ao m£nimo,pos 

s l v e i s desajustes. zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

SISTEMA KARDEX 

Este sistema nos fornece inumeras vantagens , 

permitindo assim a racionalizacao e a rapidez no tra b a l h o , 

bem como uma p e r f e i t a v i s u a l i z a c a o g l o b a l do estoque, dele 

nos obtemos diversas informagoes. 

Existem duas f i c h a s Kardex: a superior e a i n f e 

r i o r : 

- Ficha Superior (vide anexo) 

FINALIDADES: 

19 I n d i c a r detalhes de i d e n t i f i c a c a o do item e 

outros complementares como: peca n9, modelo, quantidade por 

car r o , descricao, f i c h a n9, endereco, unidade de venda, pre-

co de l i s t a e grupo de desconto. 

29) Acumular dados que proporcionarao uma pro-

gramacao de estoque e f i c i e n t e : Ex: demandas mensais ( vendas 

normais e vendas pe r d i d a s ) , vendas e x t r a s , estoques maximos 

e minimos em meses etc. 

39) Controlar os pedidos recebidos 

49) Apurar o custo medio do item. 
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INSTRUCOES DE P REE NCHI ME NTO DA FICHA KARDEX SUPERIOR: 

Subdividiremos a f i c h a em 5 quadros, a saber: 

a) QUADRO 1 - Sao dadas informagoes gerais sobre 

a pega como: Pega n9, Descrigao, Ficha n9, Modelo, Quantidade 

por c a r r o , Endereco, Unidade de Venda. Sao facilmente conse -

guidas pelo operador de Kardex. 

b) QUADRO 2 - Encontramos as seguintes informa 

goes : 

- PRECO DE LISTA: Coloca-se o prego de venda ao 

c l i e n t e (Prego Publico) . Atraves destes serao conferidos os 

pregos correntes das notas f i s c a i s e requisigoes de pegas( e 

fornecido pela VOLKSWAGEN). 

- GRUPO DE DESCONTO: Obtem-se na m i c r o f i c h a da 

l i s t a de pregos. 

- ESTOQUE MINIMO E ESTOQUE MAXIMO: Sera preenchi 

do pelo responsavel pela programagao, conforme estudo do item. 

c) QUADRO 3 - Demanda nele devemos langar, em se 

parado as: 

1 - Vendas normais 

2 - Vendas extras 

3 - Vendas perdidas 

Como a demanda do mes e uma informagao fundamen-

t a l , para f i n s de programagao, denominamos este quadro como: 

Quadro E s t a t i s t i c o da Demanda, nele serao langados as: (Linha 1) 

Vendas normais, perdidas e extras (ano). 
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Media - Nesta linfea devera ser colocado pelo pro 

media dos ultimos (3) meses, que sera usada pos-

para o ca l c u l o das necessidades de estoque m i n i -

em meses. 

d) QUADRO 4 - Deverao ser colocados: 

- 0 pedido (cor azul) 

- As entradas (cor vermelha) 

e) QUADRO 5 - Este quadro tern a f i n a l i d a d e de 

apurar o custo medio do item. Atraves deste, pode-se ca l c u -

l a r o v a l o r do custo e x i s t e n t e do item. Nele consta: 

- Data: de emissao da Nota F i s c a l da Fabrica 

- Numero: da Nota F i s c a l emitida pela Fabrica 

A n t e r i o r : A quantidade e x i s t e n t e no estoque an-

tes da entrada. 

- A t u a l : Soma-se o estoque com a quantidade que 

entrou. 

- Prego de Compra: Registra-se o preco de custo 

u n i t a r i o da mercadoria (preco u n i t a r i o da peca - v a l o r u n i t a -

r i o ICM + Valor u n i t a r i o do I P I + despesas de aquisicao. 

- Custo Medio: Registra-se o custo medio u n i t a -

r i o . 

FICHA KARDEX INFERIOR (/Vide Anexo) 

FINALIDADES: 

1 - Registrar entradas, saidas e o estoque exis 

tente no item. 

gramador, a 

teriormente 

mo e maximo 
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2 - Demonstrar a situagao g e r a l do item atraves 

da s i n a l i z a c a o p l a s t i c a , nas cores a z u l , verde e vermelho. 

SUBDIVIDE-SE EM 3 QUADROS: 

19 QUADRO: Registra-se o numero da peca, a deno-

minacao da peca e o n9 da f i c h a . 

29 QUADRO: Entradas, saidas e estoque. 

U t i l i z a - s e este quadro para r e g i s t r o das movimen 

tacoes do item (pega). No quadro 2: estao contidas as seguin 

tes informagoes: 

- Data: Dia, mes e ano de operagao. 

- Documento: Abreviatura dos documentos que o r i 

ginam as movimentagoes NF (Nota F i s c a l ) , Requisigao de Pegas 

(RP), Requisigao de M a t e r i a l (RM) Ordem de Servigo (OS). 

- Numero: Numero do documento que o r i g i n o u a mo-

vimentagao. 

- Entrada: Registra-se a quantidade recebida. 

- Saida: Registra-se a quantidade que saiu. E 

neste quando encontra-se um a s t e r i s c o e porque houve uma ven-

da e x t r a (para langamento no quadro e s t a t i s t i c o de demanda). 

- Estoque: Registra-se o saldo do estoque 

QUADRO 2 - Este quadro p o s s i b i l i t a a rapida loca 

lizagao do item na gaveta do f i c h a r i o , bem como a colocagao 

de s i n a i s p l a s t i c o s , que p e r m i t i r a o uma rapida visualizagao da 

situagao do item (pega). 

Esta sin a l i z a g a o p l a s t i c a , se u t i l i z a d a c o r r e t a -
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mente, fornecera dados importantes para consulta e programagao 

a r e s p e i t o do estoque de pegas, permitindo uma redugao no tem-

po. 

Exemplo: Se quisermos saber quantos i t e n s foram 

movimentados durante um periodo ou mesmo quantos i t e n s estao 

sem movimentos, basta abrirmos a gaveta do Kardex, que a sina-

l i z a c a o p l a s t i c a nos mostrara estes e outros dados mais, sem 

que para isso precisemos manusear as f i c h a s . 

SINAL VERDE: Se e s t i v e r colocado na posigao esto 

que em meses, i n d i c a que o estoque esta normal e que o item 

ainda nao f o i movimentado durante o raes. Mas, tao logo haja a 

pr i m e i r a movimentagao do item no mes, o s i n a l verde e desloca 

do para a posigao: elaborar pedido e assim que •: :este pedido 

f o r r e g i s t r a d o na f i c h a superior o s i n a l verde e deslocado pa-

ra a posigao estoque em meses. 

SINAL VERMELHO: E" u t i l i z a d o da seguinte maneira: 

Item Pedido: 0 s i n a l vermelho sera colocado no 

quadriculo "Pedido" imediatamente ap5s o langamento do pedido 

na f i c h a superior. 

Item Retido: Se eventualmente a quantidade s o l i o i 

tada ou parte dela f i c a r r e t i d a na Fabrica, o s i n a l vermelho de 

vera ser deslocado para a posigao r e t i d o . 

SINAL VERDE: E" u t i l i z a d o da seguinte maneira: 

Item Cancelado: Caso um item seja cancelado ou 

mesmo s u b s t i t u i d o por o u t r o , devemos i n t r o d u z i r um s i n a l p l a s -

t i c o azul na extremidade esquerda da f i c h a , indicando que o 

item nao deve ser programado, pois nao sera mais fornecido pe-
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l a f a b r i c a . 

Item sem Movimento: Determinados i t e n s podem se 

transformar em invendaveis na regiao. Assim sendo, o item 

que deixa de movimentar-se por mais de 6 meses, devera ser 

minunciosamente analisado e apuradas as causas. Chegando -

-se a conclusao que sua saida so se dara atraves de uma "ven 

da forcada ou promocao", deveremos i n t r o d u z i r um s i n a l p l a s -

t i c o azul na extremidade d i r e i t a da f i c h a , que i n d i c a r a ao 

programador que o item nao deve ser programado, mesmo que 

haja vendas. 

RATE10 DAS DESPESAS PARA FORMACAO DO PREgO DE CUSTO: 

Para formacao dos pregos de custo que foram one 

rados com despesas na aquisicao, e se estas despesas e s t i v e 

rem i n c l u i d a s na nata f i s c a l , sera necessaria r a t e a - l a s pro 

porcionalmente a cada item. 

Por Exemplo: 

EXEMPLO QUANTIDADE PRECO REVEMDEDOR % _ I P I TOTAL 

19 Item 5 Cz$ 2 00 10 Cz$ 11,00 

29 Item 20 " 5,00 12 " 112,00 

39 Item 40 " 2,00 15 " 92,00 

215 ,00 
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DESPESAS: 

Com f r e t e Cz$ 60,00 

Com embalagem Cz$ 20,00 

Total da Despesa Cz$ 80,00 

RESUMINDO CUSTO DE AQUISICAO: Cz$ 215,00 

DESPESAS DE AQUISICAO Cz$ 80,00 

Entao o ca l c u l o do preco de custo do 19 item sera 

Cz$ 215,00 Cz$ 80,00 

Cz$ 11,00 X 

X = 
11,00 x 80,00 

215,00 

= Cz$ 4,10 

Cz$ 0,82 (por peca) 

Somando-se o v a l o r encontrado (Cz$ 4,10) com o 

v a l o r do 19 item (Cz$ 11,00) o resultado desta soma d i v i d i 

do pelo t o t a l de pegas do 19 item (5) da o v a l o r u n i t a r i o , 

j a com as despesas, ou seja: Cz$ 4,10 + 11,00 = 15,10zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA t 5 = 

Cz$ , portanto este e o preco de quanto o item cus 

tou para a empresa. 

0 mesmo c a l c u l o e f e i t o para se c a l c u l a r o pre-

co de custo dos outros i t e n s . 
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CALCULO DO CUSTO MEDIO 

Devido as constantes oscilacoes de pregos, t o r -

na-se necessario efetuarmos o c a l c u l o do custo medio, para 

que nao tenhamos diversos custos para um mesmo item e, conse 

quentemente, diversos valores de estoque. 

FORMULA: 

C M _. VALOR DO ESTOQUE ANTERIOR + VALOR DO ESTOQUE ATUAL 

QUANTIDADE TOTAL DE PECAS 

VALOR DO ESTOQUE ANTERIOR = QUANTIDADE DO ESTOQUE ANTERIOR X 

CUSTO MEDIO ANTERIOR. 

VALOR DO ESTOQUE ATUAL = QUANTIDADE DO ESTQQUE ATUAL X PRECO 

DE CUSTO. 

QUANTIDADE TOTAL DE PECAS = QUANTIDADE DO ESTOQUE ANTERIOR + 

QUANTIDADE DO ESTOQUE ATUAL. 

OBS.: 0 Preco de Custo: Preco Revendedor - ICM + I P I + Despe 

sa de Aquisicao. 

EXEMPLO DO CALCULO DO CUSTO MEDIO: 

- Quantidade Estoque A n t e r i o r = 5 0 pecas 

- Custo Medio U n i t a r i o = Cz$ 1,00 
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Quantidade Adquirida = 10 0 pegas 

Preco de Custo U n i t a r i o = Cz$ 2,00 

I P I Est. Adquirida = 10% = Cz$ 0,20 

ICM Est. Adquirida = 14% = Cz$ 0 28 

Despesa de f r e t e e embalagem Cz$ 0,82 

Prego de Custo: Cz$ 1,92 + Cz$ 0,82 = 

CM = 50 x 1,00 + 100 x 2,74 

50 + 100 

Cz$ 2,00 

Cz$ 0,28 (-ICM) 

Cz$ 1,72 

Cz$ 0,20 (+ I P I ) 

1,92 

(por pega) 

Cz$ 2,74 

CM = 2,16 
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CONCLUSAO 

Apos passar por um periodo de experiencia den 

t r o da Empresa, ou mais precisamente por um periodo de Esta 

g i o , e que me conscientizo de sua grande importancia para o 

aprendizado do aluno, pois no meu entender a r e a l i z a c a o do 

Estagio Supervisionado permite um excelente entrosamento do 

aluno com o d i a a d i a do funcionamento da Empresa e, mais 

especificamente no Departamento em que se tern maior a f i n i d a 

de. 

E atraves da r e a l i z a c a o do Estagio Supervisio 

nado, onde o aluno pode fazer um confronto entre o lado teo 

r i c o , ou s e j a , o conjunto de conhecimentos adquiridos na 

Universidade, e o lado p r a t i c o representado pelos trabalhos 

desempenhados diariamente dentro da Empresa. 
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